
تنويع مصادر الدخل لزيادة الاستقرار

  

- نماذج الإيرادات المتكررة:

شهرية اشتراكات مثلاً سنوياً، أو شهرياَ منتظم بشكل مقابلها الدفع يتم منتجات أو خدمات بتقديم قم

المستمرة الخدمات مقابل الدفع يتم حيث العملاء، عقود من أو تدريبي، برنامج مثل تقدمها خدمة في

بشكل شهري. 

 

- مصادر الدخل السلبي:

أن تظهر المتوافرة فالبيانات بالعمولة، التسويق أو العضويات أو الرقمية المنتجات مثل الفرص اكتشف

قم آخر، وبمعنى البطيئة، الفترات من أسرع يتعافون السلبي الدخل في ينوعون الذين الأعمال رواد

كالكتب الرقمية، المنتجات بيع مثل الأولي، الإعداد بعد كبيراً مجهوداً تتطلب لا منتجات بإنشاء



الترويج مثل بالعمولة، التسويق أو المدفوعة والعضويات وغيرها، التدريبية الدورات أو الإلكترونية

لمنتجات أخرى والحصول على عمولة عند الشراء عبر رابطك. 

 

- توسيع العروض:

تلبي متنوعة حلول تقديم بل واحد، منتج أو واحدة خدمة على الاعتماد عدم على تقوم هنا الفكرة

التسويق أو الفيديوهات تصميم خدمة أضف جرافيك مصمم كنت إن المثال سبيل وعلى مختلفة، احتياجات

الرقمي إلى ما تقدمه.

 

ويبقى السؤال المطروح، كيف تبدأ بالتنويع؟

إذا مثلاً: جديدة؟ خدمة / منتج إلى تحويله يمكنك الذي ما الحالية: مواردك أو مهاراتك حدد أولاً:

كنت مدرباً، سجل دوراتك وقم ببيعها عبر الإنترنت. 

(مثل السلبي الدخل أم الاشتراكات) (مثل المتكرر الدخل تفضل هل عملك: يناسب نموذجاً اختر ثانيا:

المنتجات الرقمية)؟

الاستثمار قبل السوق واختبر إلكتروني) دليل (مثل بسيط منتج بإنشاء قم توسع: ثم صغيراً ابدأ

الكبير. 

استخدم أدوات مجانية أو منخفضة التكلفة كي لا تنفق أكثر مما ينبغي.

خطط وفق معها التعامل خلال فمن مرهقة، المنتظم غير الدخل إدارة تكون أن بالضرورة ليس باختصار،

غير الأعمال عالم في مستدام نمو وتحقيق التقلبات، تداعيات من الحد يمكن واضحة، واستراتيجيات

الثابت.
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